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11月の上旬に税理士会の研修旅行で京都に行ってきました。今年は暖冬の影響で紅葉が遅れているよう

です。嵯峨野にある二尊院で｢心の糧七ヶ條｣｢幸福の道｣｢人生五訓｣という文章をいただきました。人生を

考える上で、また日々の生活を送る中で、いろいろと参考になる言葉が多く書かれています。同封させて

いただきますので、是非ご覧になって下さい。 

今回は、年末の忙しい時期にも拾い読みでき、しかも仕事にも人生にも役に立つ本を２冊ご紹介させて

いただきます。１冊は、いまやメジャーリーグを代表するプレーヤーとなったイチロー選手の発言をまと

めた本です。 

・なにかをしようとしたとき、失敗を恐れないで、やってください。失敗して負けてしまったら、その

理由を考えて反省してください。かならず、将来の役に立つと思います。（P27） 

・満足の基準は、少なくとも、誰かに勝ったときではありません。自分が定めたものを達成したときに、

出てくるものです。（P105） 

・｢できなくてもしょうがない｣は、終わってから思うことであって、途中にそれを思ったら、絶対に達 

成できません。（P110） 

本文には、上記の言葉に添え書きとして、いつ、どのような状況で発言されたかが書かれています。本

の帯にプロゴルファー宮里藍選手が共感を受けた一冊、とありますが、素晴らしいメッセージが多いので、

是非ご一読を！ 

 さて、２冊目は経営コンサルタント、特にダイレクトマーケティングで多くの経営者に影響を与えてい

る神田昌典氏の本です。 

・自分が言いたいことを言うと、売れない。お客が聞きたいことを言うと、売れる。(P59) 

・二極化とは、｢価格を上げる｣もしくは｢下げれば儲かる｣ということ。(P85) 

・値下げして潰れる会社はたくさんあるが、値上げして潰れる会社はない。（P103） 

・できる経営者は、未来から逆算して、現在を経営する。 

できない経営者は、現在を積み上げて、未来に乗り遅れる。（P109） 

・どうしても売り上げを上げなければならないとき、どうするか？ 

答え＝売上計画書の数字を暗誦します。（P115） 

 ・上手くいったときこそ、まわりに感謝する。それは自分の実力ではないから。(P146) 

・半年後のあなたは、いまこの瞬間に決まっている。（P148） 

こちらにも本文には添え書きがあります。内容の補足となっていますので、理解しやすくなっています。 

２冊とも短い文章ですので、ちょっと空いた時間や寝る前に手軽に読め、しかも参考になります。いつも

手元においておくにはお勧めの２冊です。 

＜今月の推薦図書＞ 

①『夢をつかむイチロー２６２のメッセージ』 

     著：「夢をつかむイチロー２６２のメッセージ」編集委員 

ぴあ㈱ 1,000 円（税抜き） 

②『仕事のヒント』  著：神田 昌典 

     フォレスト出版 1,200 円（税抜き） 

 


